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Aysun Sabanh
Siirdiiriilebilir is Modeli ve Ama¢ Odakh Marka
3 Mayis 2023, Carsamba, 14.00-17.00, ZOOM Online Platformu

Egitim igerig‘i:

Yeni Diinya, Yeni Degerler ve Yeni Tiiketici Beklentileri
Yeni Diinyada Yeni Dinamikler
Yeni Tiiketici Degerleri ve Bireysel amag
Cevresel, Sosyal ve Ekonomik Sorunlar
Siirdiiriilebilir Kalkinma Amaclar ve Triple Bottom Line
Avrupa Birligi Siirdiiriilebilir Kalkinma Hedeflerini Is Siireglerine Entegre Etmek
Sosyal, Ekonomik ve Yonetisimsel Perspektifle Iyi Biiyiime Vizyonu
Siirdiiriilebilir is Modeli
Iyi Biiyiime: Siirdiiriilebilir Is Modelleri
Siirdiiriilebilir is Modellerine Déniisiim Stratejileri
Amag¢ Odakh Marka Stratejisi
Marka Inovasyonu: Siirdiiriilebilir Marka DNA s1 ve 3P
Marka iyilikseverligi vs siirdiiriilebilir marka arasindaki fark
Siirdiiriilebilir Marka Stratejisi ve Stratejik Adimlar
Stirdiirtilebilir Marka Vaadi ve Konumlama
Etki Yaratan Siirdiiriilebilir Marka Hikayesi
Stirdiirtilebilir Marka Hikayesi ile Glindem
Siirdiiriilebilir Marka Hikayesi Yaratmak ve Etkilesimle Etkiyi Biiyiitmek
Davranis Degisimi i¢in Hedef Kitleyi Harekete Gegirmek
Yeni Iletisim Modeli: Katilimer iletisim Modeli
Marka Aktivizmi

Egitmen Ozgecmisi — Aysun Sabanli:

Stratejik Pazarlama, Is Gelistirme, Siirdiiriilebilir Marka, Tiiketici Davramslar1 ve Deneyimi
konularinda egitmen ve Strateji Danigmani olan Aysun Sabanli; Teknoloji sektdriinde tiim
diinyaya yon veren onemli markalarinda st diizey yoneticilik yapmis, gorev aldig: tilkelerde,
kiiresel markalarin, degisim slireclerindeki marka ve is gelistirme stratejilerini yaratmus,
geleneksel iletisim yontemlerinin disina ¢ikarak, yeni pazarlama prensiplerinin uygulandigi,
ornek teskil edecek yaratici projelere imza atmistir.

Yota Devices Tiirkiye ve Israil’den sorumlu Ulke Miidiirii olarak gorev yapmis, markanin bu
iilkelerdeki start- up siireclerini yonetmistir. Sony Mobile Markas1 Tiirkiye Ulke Miidiirii ve
Tiirkiye, Yunanistan ve Israil’den sorumlu Pazarlama Direktorii olarak Sony Mobile’in
markalagma siireclerini yonetmis ve Sony Mobile’in Pazar pay1 kazanarak akilli cep telefonlar
pazarinda Onemli bir oyuncu olarak katilmasina biiyiikk katkida bulunmustur.
LG Electronics Marka Pazarlama Miidiirii olarak gérev yaparken bir¢ok 6diil kazanan pazarlama
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iletisimi projesini yonetmis, LG Electronics’in marka bilinirligini Tiirkiye’de yerlestiren yonetici
olmustur.

Istanbul Universitesi Ekonomi Lisans ve University of Westminster, Pazarlama Y6netimi Lisans
Ustii egitimini tamamlamistir. Sabanli, halihazirda Bahgesehir Universitesi’nde Iletisim alaninda
doktora egitimine devam etmektedir.

Sabanli, halihazirda, Eyliil 2015°de kurmus oldugu, Antidote Business Consultancy c¢atisi
altinda, firmalara, amag¢ odaklt marka stratejisi danmigmanhigr hizmeti vermekte, yine kurucu
ortagi oldugu P10’de ise kurumlara marka/pazarlama stratejileri ve pozitif tiiketici deneyimi
danismanligi hizmeti vermektedir.

Sabanli, 19 yillik profesyonel is hayati boyunca elde ettigi tecriibelerini egitimlerle
aktarmaktadir. Marka Stratejileri, Pazarlama Yonetimi, Pozitif Miisteri Deneyimi, Tiiketici
Trendleri ve Davramislari, Yeni Diinyada Pazarlama ve Iletisimi konularinda kurumlara
egitimler vermenin yani sira, Yeni Nesil Pazarlama, Iletisimi Siirdiiriilebilir Marke ve Marka
Aktivizmi konusunda  bazi konferanslara ~ konusmaci olarak katilmaktadir.

Ayrica, Dogu Akdeniz Universitesiﬂ, Isletme Fakiiltesi’nde bir stire Tiiketici Davranislart dersini
vermis, halihazirda Bahcgesehir Universite MBA programi Ogretim Gorevlisi Pazarlama
Stratejileri, Biitiinlesik Pazarlama Iletisimi ve Dijital Iletisim derslerini vermektedir.
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Necil Beykont
Ulke Bilgilendirme Giinii — (Italya, Almanya, Birlesik Krallik)
10 Mayrs 2023, Carsamba, 14.00-17.00, ZOOM Online Platformu

Egitim Icerigi:
e Bu iilkelerin;
- diinyadan, Tiirkiye’den ve GAIB iiyelerinden ithalat kalemleri
- Tiirkiye’den ve GAIB iiyelerinden “potansiyel” ithalat kalemleri ve miktarlar:
- potansiyelini ihracata doniistiirmek i¢in ihracatc1 sirketler neler yapabilirler
- aktif ithalat¢ilarina ulagsmak igin bilinen kanallar ve o iilkeye 6zgii kanallar
e Bu iilkelere;
- yapilan ihracati arttirabilmek i¢in 6nemli bilgiler ve sirketlerin atmas1 gereken adimlar
- Ozgii pazar aragtirmalarinin dogru adimlari
e Buiilkelerde;
- farkli iiriin gruplar i¢in uygulanabilecek pazarlama ve satis adimlari
- teklif talebi geldikten sonra atilmasi gereken adimlar
- kiiltiirel yapiya bagli asagidaki farkliliklarin bilinmesi ve yonetimi:
- organizasyon, hiyerarsik yapi, biirokrasi
- yetki, sorumluluk, zaman kullanimi
- belirsizlik, karar verme, risk alma tutumu,
- taviz verme ve alma davranisi, kisisel iliskiler
- sozel ve sozsiiz iletisim kaliplari
- potansiyel miisteri ile iletisimde kiiltiirel farkliliklar
- bilinmesi gerekli miizakere tarzlar1 ve yonetimi

Egitmen Ozgecmisi-Necil Beykont:

Kadikdy Maarif Kolejinden sonra Bogazici Universitesi Isletme Fakiiltesinden Lisans ve Yiiksek
Lisans dereceleri, ABD Indiana Universitesinden MBA derecesi aldh.

Profesyonel deneyiminin cogunu uluslararasi platformlarda edindi. Diinyaca taninmis ¢ok uluslu
firmalarda dis ticaret yoneticisi olarak 23 yil gorev yapti. ABD, Bati Avrupa, Uzak Dogu,
Japonya ve Orta Dogu {ilkelerindeki sirketler ile is iligkilerini ylriittii. Satig, pazarlama, ihale,
anlagma ve problem ¢6zme konularinda ¢alist1, uluslararasi is miizakerelerini yonetti.

2005°te kurumsal katilimcilara Miizakere ve Ingilizce Is Iletisimi egitimleri vermeye,
Uluslararas1 Ticaret danigmanligi yapmaya basladi. Uluslararasi Ticaret egitimleri verdigi
Istanbul Bilgi Universitesi ve Bahgesehir Universitesinde 2009 ve 2010°da hazirladig1 ders
programlar teklifleri ile (lisansiistii ve lisans diizeylerinde ayr1 ayr1) miizakere derslerini baglatt.
Ekim 2020’de “Kazandiran Miizakere” adl1 kitab1 yayinlandi (Kuraldis1 yaymevi).
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Aydogan Apak

Yeni Nesil Satis Yonetimi

17 Mayis 2023, Carsamba, 14.00-17.00, ZOOM Online Platformu

Egitim igerig‘i:

e (Cilgin degisim basladi. Endiistri 4.0 dan, Satis 5.0’a . Nasil versiyon yiikseltebiliriz?
Gelecege hos geldiniz!
e Degisim ;
o Degisim neler getirecek?
o Yenilenmeye hazir miy1z?
o Degisime biz nasil uyum saglayacagiz?
o Degisime ailem uyum saglayacak m1?
o Sektor aktorleri degisime hazir m1?

e Satis giicli ;
o Nasil olusacak?
o Z jenerasyonu sektore ne katacak?
o ZveY jenerasyonunu dominant X ile nasil yonetecegim? Ya da yonetmeli
miyiz?

e Saticinin gelisimini nasil yonetecegiz?

e Secktorlere gore satis yonetimi nasil olacak? Evrim bagladi m1?

e Satig koglugu koca bir balon mu? Yoksa... Lider enerjisi nedir? Yoneticilerimizde bu
enerji var m1?

e Disaridan bakan gozler ise yarar mi1?

Egitmen Ozgecmisi — Ayvdogan Apak:

Istanbul Haydarpasa Lisesi sonrasi, Y1ldiz Teknik Universitesi’nde Fizik lisans egitimi ald1, daha
sonra Marmara Universitesi’nde “Cagdas Isletme Yonetimi” alaninda yiiksek lisans egitimini
gerceklestirdi. Is yasaminda, 6nde gelen sirketlerdeki galismalarinin ardindan Renault Mais’te
goreve basladi. Renault Mais’teki uzun siiren kariyerinde; satis, egitim, ticari metotlar, projeler,
bayii yOnetimi alanlarinda yonetici gorevlerde calistt. Bu donemde “Kurumsal Yonetim”,
“Takim Kurmak”, “Satis Y&netimi”, “Insan kaynaklar1 Se¢imi” ve “Kisisel Gelisim” alanlarinda
yurt dis1 ile ortak caligmalar yapti. En son Marmara Bolge Miidiirii gorevini gergeklestirdikten
sonra gorevinden ayrildi. Aydogan Apak, is yasami boyunca deneyim kazandigr ve kendini
gelistirdigi konularda egitimler veriyor, danismanlik yapiyor. Kurumsallagma ve aile
sirketlerinin yonetimi konular1 en fazla egitim ve damismanlik verdigi basliklar arasinda yer

aliyor.
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Abdullah Kumru
Ihracatta istatistiksel Verilerin Yorumlanmasi ve Pazara Giris Stratejileri

24 Mayis 2023, Carsamba, 14.00-17.00, ZOOM Online Platformu

Egitim igerig‘i:

Ihracatta Bilgi Yonetimi Kavrami (Veri, Bilgi, Enformasyon)
Ihracat Bilgi Kaynaklari
Ihracat Siirecini Etkileyen D1s Cevre
Istatistiksel Verilerin Siniflandirilmas:
o Makro Ekonomik Veriler (Milli Gelir, Gini Katsayis1, Kamu Borg¢lar)
o Demografik Veriler (Niifus Dagilimi, Egitim, Sehirlesme)
o Makro Politikalar
Verileri 3 Boyutlu Olarak incelemek
Verileri Es Zamanl Gilincellemek
Verilerin Ulasilabilirligi ve Giivenligini Saglamak
Verilere Dayanarak Ulke Analizleri Yapmak
Verilere Dayanarak Pazar Potansiyeli Tespit Etmek
Pazar Potansiyelini Kantitatif Hale Doniistiirmek
Raporlama ve Eylem Plani Olusturma
Ihracatta Konumlanma Stratejisi (Erken, Yakin ve Uzak Zafer Alanlarr)
Pazara Giris Stratejileri
o Bayilik
o Distribiitorlik
o Liason Ofis

Egitmen Ozgecmisi — Abdullah Kumru:

1987 yilinda Deniz Harp Okulu’ndan, Elektrik Elektronik Miihendisligi denkligi ile mezun olan
KUMRU, 1987 — 1995 tarihleri arasinda Deniz Kuvvetlerindeki goérevi sirasinda ODTU
Bilgisayar Miihendisligi Boliimiinde OBI Egitimi ve Istanbul Universitesi Iktisat Fakiiltesi
Calisma Ekonomisinde master egitimi almistir. 1995 yilina ordudan ayrilarak CNC Makinalar
sektoriinde Istanbul Deri Serbest Bolgesinde faaliyet gdsteren Maysan Dis Ticaret ve Pazarlama
A.S.’de uluslararasi ticaretten sorumlu miidiir olarak ¢alismis, Ozellikle sektoriin devleri olan
miisterilerinin {iriinlerinin ihracatina yénelik ortak bir platform olusturmustur. 2001°de Ulker
Yildiz Holding Merkez Pazarlama ve daha sonra da Netlog’a ge¢en Kumru Tedarik Zinciri
Yoneticisi olarak gorev yapmustir.

2006’da Reysas bilinyesine direktdr olarak transfer edildiginde lojistik operasyonlar, antrepo ve
giimriik islemleri, satis operasyon, serbest ticari bolge faaliyetleri, dis ticaret mevzuatlari, satis
dagitim ag1 siireclerini ydnetmistir. 2013’te Ata Holding Fasdat Gida’da Tedarik Zinciri s
Gelistirme ve Planlama Miidiirii olarak goreve baslayan Kumru Giircistan, Makedonya, Cin
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bayiliklerine gida lojistigi, fiyatlandirma ve gida ithalati sorumluluklarinin yani sira stok, depo
ve lojistik planlama siireglerini de yonetmistir. 2016’ta Almas Gruba transfer olan Kumru,
Iran’da fast food restoran zincirini kurarak, yine ayn1 gruba ait iki {iretim firmasimnin Pazarlama
ve dagitim stratejisini olusturma, talep planlama ve siparis yonetimi, liretilen iiriinlerin ihracati
ve ham malzeme ithalati siireglerinin kurulmasina danismanlik yapmistir. Almanya merkezli gida
firmalarina Pazarlama ve satis kanallarinin olusturulmasi ve gelistirilmesi, ihracat, maliyet ve
fiyatlandirma, yeni iiriin gelistirme konularinda danigsmanlik yapmak iizere bir siire Almanya’da
yasayan KUMRU Ingilizce ve Almanca bilmektedir. Farkli sektorlerde ihracat ve ithalat
deneyimi olan Kumru, Rénesans catis1 altinda cesitli projelerde danisman olarak gorev almis
olup, bilgi ve deneyimlerini egitmen ve danigman olarak paylagsmaya devam etmektedir.
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Ersan Ertiirk
E-ihracatta B2B Pazarlama Teknikleri

31 Mayis 2023, Carsamba, 14.00-17.00, ZOOM Online Platformu

Egitim igerig‘i:

Sinir Otesi Pazarlarda Temel Dijital Pazarlama

Linkedin Reklamlar1 & Pratik Ornekler

Hedef B2B Alicilarin (kisi) Tespiti - Lead Generation

Hedef B2B Alicilarin Takibi & iletisim y&netimi

Hedef Alicilara Yonelik 360 Derece Pazarlama Uygulamalari
Hedef Alicilara Yonelik Pazarlama Otomasyonlari

Fuar Katilimeilarini Yakalamak & Dogrudan Iletisim

Igerik Pazarlamasmin B2B Satislara Etkisi

Arama Motoru Optimizasyonunun B2B Satislara Etkisi
Arama Motoru Reklamciliginda Thracat Odakli Kurgular
Instagram/Facebook Reklamlarinda Ihracat Odakli Kurgular
Kompleks Kurgularla Maksimum Verimde Yeniden Pazarlama Kampanyalari
GDPR Friendly E-posta Pazarlamasi & Pratik Ornekler
Dogru KPI’larin Belirlenmesi & Raporlama Otomasyonlari
Ihracat Odaginda PR Y 6netimi

Yapay Zekanin Thracat Pazarlamasinda Kullanimi

CRM & Miisteri Segmentasyonu

Big Data’nin Pazarlamada Kullanim1

3rd Party Araglar

Egitmen Ozgecmisi — Ersan Ertiirk:

Ersan Ertiirk cesitli firmalara E-Ticaret ve E-lhracat ile alakali danigsmanliklar vermektedir.
Birgok sertifika ve uzmanlik belgesine sahip olan Ersan Ertiirk verdigi egitimlerle de ilgililerin
e-ticaret konusunda merak ettiklerini yanitlamaktadir. Aktif olarak, yaklasik 22 yildir e-ihracat,
e-ticaret, dijital pazarlama, B2B ihracat pazarlamasi gibi odaklarda, Siemens Tiirkiye, Slazenger,
Goldmaster gibi 6zel sirketlere ve kamu kurumlarina danigsmanlik ve egitim hizmet veren MODS
BILGI TEKNOLOJILERI LTD. STI’.nin genel miidiirliigiinii yapmaktadir.
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